
		项目尽职调查清单


【**】有限公司尽职调查清单
	
		 本次尽职调查主要是对公司的基本情况及业务发展情况进行全面的了解，公司对尽职调查的回答是本次融资、法律文件起草等工作的基础。在填写本问题清单时，请确保文字材料和数据的真实、准确、详细完整，这样可以大大提升尽职调查工作以及后续的效率。
		 随着工作的开展需要进一步提供资料时，我们可能及时向贵公司出具更详细的资料清单。对于所提供的资料和信息，我们承担保密义务，可签订保密协议。

【**】资本
二零**年**月

第一部分：法律部分
(1)  验证公司，子公司等成立，和合法存在的文件
1) 公司合法成立并存续的文件： 
· 目前有效及所有曾经生效过的的营业执照/税务等级证/组织机构代码证/验资报告；
· 目前有效及所有曾经生效过的章程； 
2) 公司发生股东转让股权、增加或减少注册资本、合并、分立等行为的法律文件，包括但不限于如下文件：（若有） 
· 公司董事会及股东会决议
· 公司章程的修改情况
· 工商变更登记证明文件
· 投资协议（所有发生过的投资协议，包括附加条款，对赌协议）
(2) 公司和所有子公司等的历史沿革和目前股权结构（如有代持的，实际股权结构情况）
(3) 公司架构，组织结构（含各子公司），部门人数分布，关键部门和主要负责人职责，以及公司花名册
(4) 列举股东和核心中高层/骨干简历，以及公司花名册
· 股东和核心中高层/骨干详细简历（姓名，年龄，教育背景，过往的履历，曾经创造的成绩，部门/职位，薪酬奖金，入职时间等）
· 公司花名册中，如有人员变动（新增或离职），请标注
(5) 是否存在关联交易，关联公司的情况（公司股东在其它外部公司占股等）和公司重大资产收购等情况；
· 需列举所有关联公司的营业执照信息和股东占股情况。
· 若有重大收购行为，需列举情况。 
(6) 固定资产（土地，房产等）和无形资产情况（商标，著作权，专利，域名等）
(7) 所有对外合作的合同协议
(8) 各部门的激励措施/绩效考核标准
(9) 公司股东及核心人员及高管人员薪酬、对外投资及兼职情况


第二部分 业务部分
(1) 公司成立以来，随着行业市场变化，业务不断调整的历史发展脉络（pivot点） 
包括：时间，行业和市场环境，做了什么，运营情况，产品上线时间点等。
(2) 目前主要业务介绍，产品及核心技术说明 
1. 商业模式和产品介绍
1) 公司核心商业模式、竞争优势简介
2) [bookmark: _Hlk509566115][bookmark: _GoBack]公司主要产品简介，包括功能原理、核心技术与创新突破、所属类别、所处研发/生产阶段、市场应用、对现有主流诊治方式/产品的改进之处等

2. 产品开发详情
1) 公司产品完整列表
2) 公司产品研发周期表，注明各产品从化合物/基因组等临床前研究到上市生产各节点的时间/预计时间
3) 对于已获批生产产品的临床表现，是否存在不良反应，甚至强制下架的情况
4) 对于处于临床试验阶段的产品，说明目前所处具体试验阶段和主要试验数据情况，提供立项和临床前研究报告、各期试验报告，研发费用明细
5) 对于尚未进行临床试验的产品，说明目前所处研究阶段，提供主要研究报告，研发费用明细
6) 公司核心研发成果，所取得专利列表
7) 研发团队介绍，管理方式、激励机制等
8) 外部研发支持机构，如高校、医院、研究机构、试验中心等，合作方式、已合作产品说明等
9) 医药试剂研发工具（仪器设备、生化耗材、软件系统等），是否自主研发，主要工作原理、功能模块、采购金额等，
10) 研发流程详细说明，包括各节点参与和负责的人员，职责，所形成文件/成果，监控复核机制等

3. 渠道和销售情况
1) 公司营销策略，经销/直销体系架构，线上线下网络布局
2) 合作渠道清单，包括各层级中间商名称、区域、代理产品和价格、累计交易额、结算方式等
3) 从开始到最近日期，按产品/渠道/客户分开统计每月销售量、金额、单价
4) 从开始到最近日期，各年度各产品前十大客户销量占比
5) 完整客户清单，包括单位名称、类型（医院/医疗机构/经销商等）、简介、各年度各产品交易额、合作方式、产品和价格、结算方式等
6) 非处方药（如有）的销售模式，如有直接零售请说明市场策略和销量情况
7) 定价策略

4. 生产和供应链
1) 主要产品研究阶段小批量制药制剂过程，描述主要化学反应和涉及设备、化学原料，或生物培养工具、测试仪器、耗材等，相关申请和审批控制、生产安全的控制措施等
2) [bookmark: _Hlk509566001]获批量产产品的详细生产流程，描述各生产节点的负责人员/部门、产量和时间、品质控制、生产安全控制措施等
3) 供应链解决方案：
· 重大仪器设备、大额采购的申请和审批
· 供应商完整清单，包括单位名称、简介、采购产品和金额、结算方式
4) 对市场不良反应信息的搜集、监控和反馈机制

5. 内部系统
1) 是否使用任何软件工具，包括但不仅限于OA，CRM，ERP，协作等等
2) 如有自研发的系统，请说明其具备的核心功能

6. 市场与竞争情况
1） 所处细分市场规模、格局、增长情况
2） 主要竞争对手情况，包括其主要产品介绍、销量等情况、与本公司相比优劣势描述

(3) 未来的规划
1. 未来一年的产品研发计划
投入的人力，研发的周期，资金安排，及预计上线时间
2. 未来一年的市场运营规划
3. 未来的业务扩张&新增规划（若有）
新增哪些业务，怎么做，时间，业务规划的逻辑等
4. 未来的团队扩张规划
5. 未来的资金使用规划
6. 未来的业务及盈利预测
各个业务板块的收入预测、成本费用估算等等，请提供预测表

第三部分：财务部分
（以下期间均指公司成立至最近月度）
1. 审计报告（如有）
2. 内部财务报表（合并资产负债表、利润表）
3. 按业务线（平台/产品等维度）的按月收入/成本明细
4. 财务系统账套导出，包括科目余额表、序时账等。
5. 公司银行账户流水账（电子银行导出即可）
6. 未体现在账上的用于公司收支的个人账户银行流水
7. 固定资产/无形资产明细 
8. 研发费用（包括资产化和费用化部分）明细、资产化依据及相关凭证
9. 应收账款/应付账款/其他应收款/其他应付款明细，请列明对方单位/个人名称、性质、余额、账龄等。
10. 销售费用/管理费用/研发费用按月明细
11. 每月工资表
12. 请提供公司及主要股东的贷款、借款、担保情况以及贷款银行贷款授信的情况（如有）
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